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二、说明、目录、图表目录

韩国泡菜(kimchi)以新鲜蔬菜为主要原料，佐以姜、蒜、葱、萝卜和各种水果以及盐、辣椒面

等调味料，经盐腌、拌料，在低温条件下经微生物发酵而成。与德国的酸甜甘蓝、西欧的酸

黄瓜、中国涪陵榨菜并称世界四大酱腌菜。

韩国泡菜因其热量低，含有丰富的营养物质，具有维持人体肠道健康，并因旅游业的发展而

受到国内外消费者的喜爱。

由于中国产泡菜物美价廉，与韩国产泡菜相比具有竞争优势，被韩国国民广泛接受。于是不

论是在中国的朝鲜族人，还是汉族中国人，甚至连韩国人也都在中国境内建起大型的加工厂

生产泡菜。在中国山东、辽宁、吉林等地约有100多家泡菜工厂与韩国建立贸易关系。

国内韩国泡菜零售前十品牌的销售占整个辣白菜泡菜市场的67%左右。销售额前四品牌分别

是朴家、富爸爸、chongga/宗家府、张生生。

韩国泡菜在世界市场上的影响力却在逐渐变大。韩国泡菜被选入2013年10月《福布斯》的饮

食潮流榜单，此外，韩国泡菜不仅在亚洲很受欢迎，在美国和欧洲的影响力也越来越大。

在国内，2018年中国韩国泡菜产量37.3万吨，同比增长18.7%；2018年中国韩国泡菜市场零售

规模6.41亿元，同比增长23.4%。

中企顾问网发布的《2023-2029年中国韩国泡菜行业发展趋势与投资方向研究报告》报告中的

资料和数据来源于对行业公开信息的分析、对业内资深人士和相关企业高管的深度访谈，以

及共研分析师综合以上内容作出的专业性判断和评价。分析内容中运用共研自主建立的产业

分析模型，并结合市场分析、行业分析和厂商分析，能够反映当前市场现状，趋势和规律，

是企业布局煤炭综采设备后市场服务行业的重要决策参考依据。
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